
HỒ SƠ NĂNG LỰC
PHÂN PHỐI “NĂNG LƯỢNG CỦA BẠN LÀ SỨ 

MẠNG CỦA CHÚNG TÔI”



KỶ NGUYÊN ĐIỆN MẶT TRỜI VÀ LƯU TRỮ NĂNG LƯỢNG

Điện năng đang trở thành nền tảng của tăng trưởng 

kinh tế và chuyển đổi số.

Sự phát triển của trí tuệ nhân tạo, trung tâm dữ liệu, 

xe điện và công nghiệp công nghệ cao làm gia tăng 

nhu cầu về nguồn điện ổn định, chất lượng và bền 

vững.

Điện mặt trời kết hợp hệ thống lưu trữ năng lượng 

không còn là giải pháp bổ sung, mà là cấu phần tất 

yếu của hệ thống điện hiện đại.

LITHACO lựa chọn phát triển theo xu hướng này một cách bài bản và dài hạn.
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BỐI CẢNH THỊ TRƯỜNG VÀ ĐỊNH HƯỚNG QUỐC GIA
Định hướng phát triển hệ thống điện quốc gia đến năm 2030 và tầm nhìn 2050 nhấn mạnh:

Tăng tỷ trọng năng lượng tái tạo
Đẩy mạnh chuyển dịch cơ cấu nguồn điện theo hướng xanh và bền vững.

Khuyến khích điện mặt trời tự sản tự tiêu
Tạo điều kiện cho hộ gia đình và doanh nghiệp chủ động nguồn điện.

Tích hợp hệ thống lưu trữ vào lưới điện
Nâng cao độ ổn định và linh hoạt của hệ thống điện quốc gia.

Từng bước giảm phụ thuộc vào nhiên liệu nhập khẩu
Bảo đảm an ninh năng lượng và tự chủ chiến lược dài hạn.

Điện phân tán – kết hợp điện mặt trời và lưu trữ – sẽ đóng vai trò quan trọng trong cấu trúc điện tương lai.



4

ĐIỆN PHÂN TÁN – CƠ HỘI GIAI ĐOẠN 2026 – 2030
So với nhiều nguồn điện truyền thống cần thời gian đầu tư dài và phụ thuộc nhiên liệu, điện mặt trời và lưu trữ có các ưu điểm:

  Triển khai nhanh
Rút ngắn thời gian từ quyết định đầu tư đến vận hành thực tế.

  Chủ động nguồn điện tại 
chỗKhông phụ thuộc vào lưới điện quốc gia trong giờ cao điểm.

  Linh hoạt theo nhu 
cầuDễ dàng mở rộng hoặc điều chỉnh theo quy mô sử dụng.

 Hiệu quả kinh tế dài 
hạnGiảm chi phí điện năng và tăng giá trị tài sản doanh nghiệp.

Giai đoạn 2026 – 2030 là thời điểm thuận lợi để phát triển mạnh các giải pháp điện mặt trời kết hợp lưu trữ tại Việt Nam.
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2008
Thành lập LITHACO, khởi nguồn 

từ lĩnh vực cơ điện và năng lượng.

2

2017
LITHACO tham gia thị trường điện mặt trời.

HÀNH TRÌNH 2008 – 2026
2018 – 2020

Triển khai nhiều dự án dân dụng và công nghiệp, trở thành 

một trong những đơn vị lắp đặt tiêu biểu tại miền Nam.

2026
Phát triển hệ sinh thái phân phối và lưu 

trữ năng lượng toàn diện.

Sự phát triển của LITHACO được xây dựng trên nền tảng kỹ thuật và năng lực thực thi thực tế.

2021
LITHACO trở thành tiên phong về điện lưu trữ
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NỀN TẢNG KỸ THUẬT LÀ CỐT LÕI
LITHACO phát triển với định hướng lấy kỹ thuật làm trung tâm:

Đội ngũ kỹ sư có kinh nghiệm thực tế
Kỹ sư được đào tạo bài bản và tích lũy kinh nghiệm qua nhiều dự án thực tế.

Chủ động thiết kế, thi công và vận hành hệ thống
Kiểm soát toàn bộ quy trình từ thiết kế đến vận hành thực tế.

Hiểu sâu đặc tính thiết bị và giải pháp lưu trữ
Am hiểu chuyên sâu về inverter, pin lưu trữ và hệ thống tích hợp.

Đồng hành trong suốt vòng đời hệ thống
Hỗ trợ từ lắp đặt, vận hành đến bảo trì và nâng cấp hệ thống.

LITHACO không chỉ cung cấp thiết bị, mà cung cấp giải pháp và sự đồng hành lâu dài.



DẤU MỐC GIAI ĐOẠN FIT
Giai đoạn cơ chế giá FIT đánh dấu bước phát triển mạnh của thị trường điện mặt trời.

Trong giai đoạn này, LITHACO đã:

01

Triển khai nhiều dự án quy mô dân dụng và công nghiệp
Mở rộng danh mục dự án từ hộ gia đình đến nhà máy công 

nghiệp lớn.

02

Xây dựng uy tín trên thị trường
Khẳng định vị thế thông qua chất lượng thi công và dịch vụ 

hậu mãi.

03

Tạo nền tảng khách hàng và kinh nghiệm thực tế
Xây dựng mạng lưới khách hàng trung thành và tích lũy kinh 

nghiệm quý báu.

Đây là tiền đề cho bước phát triển sang giải pháp lưu trữ và hệ sinh thái phân phối hiện nay.
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CHIẾN LƯỢC KHÁC BIỆT – ƯU TIÊN CHẤT LƯỢNG
Trong khi thị trường tập trung vào sản phẩm giá thấp, LITHACO lựa chọn hướng đi khác: ưu tiên thương hiệu uy tín, tiêu chuẩn kỹ thuật cao.

LITHACO từng phân phối các thương hiệu quốc tế như:

Chiến lược này giúp LITHACO xây dựng hình ảnh doanh nghiệp chú trọng chất lượng, an toàn và hiệu quả lâu dài.
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HỢP TÁC CHIẾN LƯỢC VỚI CÁC CƠ SỞ ĐÀO TẠO
LITHACO xác định phát triển thị trường bền vững phải gắn với đào tạo và chuẩn hóa kỹ thuật.

Đối tác đào tạo
• Trường Đại học Bách Khoa TP.HCM

• Trường Cao đẳng Kỹ thuật Cao Thắng

Nội dung hợp tác
• Xây dựng phòng giải pháp năng lượng tái tạo.

• Tổ chức đào tạo lắp đặt định kỳ.

• Phát triển trung tâm sửa chữa inverter và pin lưu trữ.

Đây là nền tảng để chuẩn hóa nguồn nhân lực cho thị trường điện mặt trời và lưu trữ. 9



TRUNG TÂM ĐÀO TẠO VÀ PHÒNG GIẢI PHÁP THỰC TẾ
LITHACO không chỉ đào tạo lý thuyết, mà đào tạo trên hệ thống thực tế.

1

Mô hình hệ thống thực tế
Mô hình hệ thống điện mặt trời và lưu trữ vận hành 

thật, không phải mô phỏng.

2

Đào tạo thiết kế và lắp đặt
Đào tạo thiết kế, lắp đặt và cấu hình thiết bị theo tiêu 

chuẩn kỹ thuật.

3

Thực hành xử lý lỗi
Thực hành xử lý lỗi và bảo trì hệ thống trong điều 

kiện thực tế.

Đào tạo là một phần trong chiến lược phát triển hệ sinh thái đại lý dài hạn.
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TRUNG TÂM SỬA CHỮA INVERTER & PIN LƯU TRỮ
Chủ động bảo hành và sửa chữa là yếu tố quan trọng trong phân phối thiết bị năng lượng.

LITHACO xây dựng trung tâm kiểm tra và sửa chữa inverter, pin lưu trữ với:

Thiết bị đo kiểm chuyên dụng
Trang bị đầy đủ thiết bị đo kiểm chuyên nghiệp cho 

inverter và pin lưu trữ.

Quy trình kỹ thuật rõ ràng
Quy trình kiểm tra, chẩn đoán và sửa chữa được chuẩn 

hóa và minh bạch.

Đội ngũ kỹ sư chuyên trách
Kỹ sư chuyên trách được đào tạo chuyên sâu về từng 

dòng thiết bị.

Việc chủ động xử lý kỹ thuật giúp rút ngắn thời gian bảo hành và tăng sự an tâm cho đại lý và khách hàng.
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Chứng nhận phân phối là sự ghi nhận về năng lực kỹ thuật, uy tín thương hiệu và khả năng phát triển thị trường.

CHỨNG NHẬN NHÀ PHÂN PHỐI CHÍNH THỨC
LITHACO được các thương hiệu quốc tế tin tưởng và cấp chứng nhận phân phối chính thức, bao gồm:
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GIẢI THƯỞNG VÀ SỰ GHI NHẬN QUỐC TẾ
LITHACO được trao các giải thưởng và ghi nhận từ đối tác và tổ chức quốc tế, tiêu biểu như:

Giải Vàng Huawei
Giải Vàng Nhà lắp đặt tiêu biểu của Huawei – 

ghi nhận xuất sắc trong triển khai.

SolarEdge Award
Giải thưởng từ SolarEdge – đối tác inverter 

hàng đầu thế giới.

ISO
Chứng nhận ISO – tiêu chuẩn quản lý chất 

lượng quốc tế.

Asia Brand
Giải thưởng Thương hiệu xuất sắc Châu Á – 

khẳng định uy tín khu vực.

Những ghi nhận này phản ánh sự nghiêm túc trong quản trị, chất lượng triển khai và uy tín thương hiệu.
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Sự tham gia tích cực vào hệ sinh thái cộng đồng giúp LITHACO nắm bắt chính sách và xu hướng thị trường kịp thời.

HỆ SINH THÁI HIỆP HỘI VÀ CỘNG ĐỒNG
LITHACO là thành viên tích cực và đóng vai trò quan trọng trong:

HIỆP HỘI NĂNG LƯỢNG TÁI TẠO TP.HCM
Thành viên tích cực, đóng góp vào sự phát triển chuyên 

nghiệp của ngành năng lượng tái tạo tại Việt Nam.

HOẠT ĐỘNG THAM GIA
• Hội thảo chuyên ngành năng lượng tái tạo

• Đào tạo và kết nối doanh nghiệp

• Thúc đẩy thị trường phát triển chuyên nghiệp

LỢI ÍCH CHIẾN LƯỢC
• Nắm bắt chính sách kịp thời

• Cập nhật xu hướng thị trường

• Mở rộng mạng lưới đối tác
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HỆ SINH THÁI ĐỐI TÁC VÀ TÀI CHÍNH
LITHACO xây dựng mạng lưới hợp tác rộng với:

Đối tác chiến lược

HỆ SINH THÁI TÀI CHÍNH GIÚP:
• Mở rộng khả năng tiếp cận khách hàng.

• Triển khai giải pháp trả góp.

• Tăng cơ hội kinh doanh cho đại lý.
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HỆ THỐNG PHÂN PHỐI VÀ LOGISTICS
LITHACO phát triển hệ thống phân phối chuyên nghiệp:

CHỦ ĐỘNG NGUỒN HÀNG
Đảm bảo nguồn cung ổn định, đáp ứng nhu cầu thị 

trường kịp thời.

QUẢN LÝ SERIAL VÀ BẢO HÀNH RÕ RÀNG
Hệ thống quản lý serial minh bạch, bảo hành đúng 

quy trình.

GIAO HÀNG NHANH VÀ AN TOÀN
Logistics được tổ chức bài bản, đảm bảo thiết bị đến 

tay đúng tiến độ.

Hoạt động logistics được tổ chức bài bản, bảo đảm thiết bị đến tay đại lý và khách hàng đúng tiến độ.
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Hệ thống lưu trữ C&I (BESS)

Pin lưu trữ cao áp (HV)

Inverter Hybrid

Tấm quang điện

KIẾN TRÚC HỆ SINH THÁI GIẢI PHÁP 2026
LITHACO phát triển danh mục phân phối theo cấu trúc hệ thống hoàn chỉnh, thay vì đơn lẻ từng sản phẩm.

Hệ sinh thái giải pháp gồm 4 tầng:

Cấu trúc này bảo đảm tính đồng bộ, an toàn và khả năng mở rộng lâu dài. 18



PIN LƯU TRỮ CAO ÁP – CHUẨN MỚI CỦA THỊ TRƯỜNG
LITHACO tập trung vào dòng pin lưu trữ cao áp (High Voltage – HV) với định hướng dài hạn.

Ưu điểm của hệ thống cao áp:

Dòng điện thấp hơn, tổn hao nhỏ hơn
Giảm tổn thất điện năng trong quá trình truyền tải và 

lưu trữ.

Hiệu suất hệ thống cao hơn
Tối ưu hóa hiệu suất chuyển đổi và lưu trữ năng 

lượng.

Quản lý thông minh qua hệ thống điều khiển năng 
lượng
Tích hợp EMS thông minh, giám sát và tối ưu hóa tự động.

Tuổi thọ và chu kỳ sạc xả cao
Đảm bảo hiệu quả đầu tư dài hạn với chu kỳ sạc xả vượt trội.

Chính sách bảo hành dài hạn
Cam kết bảo hành dài hạn từ nhà sản xuất và LITHACO.

Lựa chọn HV là lựa chọn an toàn và bền vững cho giai đoạn 2026 – 2030.
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BESS CÔNG NGHIỆP – TÀI SẢN NĂNG LƯỢNG CHIẾN LƯỢC
Hệ thống lưu trữ năng lượng công nghiệp (BESS) ngày càng đóng vai trò quan trọng trong quản lý điện năng tại nhà máy.

Ứng dụng chính:

Giảm công suất cực đại (Pmax)
Cắt giảm công suất đỉnh, tiết kiệm chi phí điện năng đáng kể.

Tối ưu chi phí điện theo khung giờ
Sạc điện giờ thấp điểm, xả điện giờ cao điểm để tối ưu chi phí.

Dự phòng khi mất điện
Đảm bảo hoạt động liên tục của nhà máy khi xảy ra sự cố lưới điện.

Kết hợp điện mặt trời tạo hệ thống ổn định
Tích hợp BESS với điện mặt trời tạo nguồn điện ổn định và tự chủ.

BESS không chỉ là thiết bị, mà là tài sản năng lượng mang lại giá trị kinh tế lâu dài.
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HỆ THỐNG PHÂN PHỐI VÀ 9 SERVICE HUB
LITHACO xây dựng hệ thống 9 Service Hub trên toàn quốc nhằm:

HỖ TRỢ KỸ THUẬT CHO ĐẠI LÝ
Đội ngũ kỹ thuật tại chỗ sẵn sàng hỗ trợ đại lý trong mọi tình huống.

XỬ LÝ BẢO HÀNH VÀ SỰ CỐ NHANH CHÓNG
Rút ngắn thời gian xử lý bảo hành, giảm thiểu gián đoạn cho khách hàng.

ĐỒNG HÀNH TRONG LẮP ĐẶT VÀ VẬN HÀNH
Hỗ trợ trực tiếp tại công trình trong quá trình lắp đặt và vận hành.

TĂNG TÍNH CHỦ ĐỘNG TẠI TỪNG KHU VỰC
Hiện diện tại nhiều khu vực, đảm bảo phản hồi nhanh và hiệu quả.

Service Hub không chỉ là điểm kho hàng, mà là trung tâm kỹ thuật và hỗ trợ lâu dài.

21



ĐẠI LÝ – ĐỐI TÁC PHÁT TRIỂN
LITHACO không xem đại lý là đơn vị mua hàng, mà là đối tác cùng phát triển thị trường.

Đại lý khi đồng hành cùng LITHACO sẽ:

ĐƯỢC ĐÀO TẠO KỸ THUẬT BÀI BẢN
Chương trình đào tạo chuyên sâu, nâng cao năng lực kỹ thuật toàn diện.

ĐƯỢC HỖ TRỢ THIẾT KẾ VÀ CẤU HÌNH HỆ THỐNG
Đội ngũ kỹ thuật LITHACO đồng hành trong thiết kế và cấu hình từng dự án.

ĐƯỢC ĐỒNG HÀNH TRONG SUỐT VÒNG ĐỜI DỰ ÁN
Hỗ trợ liên tục từ khảo sát, lắp đặt đến vận hành và bảo trì.

ĐƯỢC THAM GIA VÀO HỆ SINH THÁI THƯƠNG HIỆU UY TÍN
Nâng cao uy tín thông qua thương hiệu và mạng lưới đối tác quốc tế.

Mục tiêu là cùng xây dựng thị trường chuyên nghiệp và bền vững.
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HỆ SINH THÁI CƠ HỘI DÀNH CHO ĐẠI LÝ
Đại lý trong hệ sinh thái LITHACO có nhiều cơ hội phát triển:

PHÂN BỔ KHÁCH HÀNG THEO KHU VỰC
Ưu tiên phân bổ khách hàng theo địa lý, giảm cạnh tranh nội bộ.

THAM GIA LẮP ĐẶT DỰ ÁN CỦA LITHACO
Cơ hội tham gia trực tiếp vào các dự án do LITHACO phát triển.

LIÊN DANH TRIỂN KHAI DỰ ÁN LỚN
Hợp tác liên danh để triển khai các dự án quy mô lớn hơn.

THAM GIA GIẢI PHÁP TÀI CHÍNH TRẢ GÓP CÙNG NGÂN HÀNG
Tiếp cận khách hàng rộng hơn thông qua giải pháp tài chính linh hoạt.

NÂNG CAO UY TÍN THÔNG QUA THƯƠNG HIỆU VÀ HỆ SINH THÁI ĐỐI TÁC
Xây dựng thương hiệu cá nhân trong hệ sinh thái uy tín của LITHACO.

LITHACO tạo ra môi trường để đại lý phát triển dài hạn, thay vì chỉ cạnh tranh giá ngắn hạn.
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CƠ CHẾ PHÂN BỔ KHÁCH HÀNG THEO KHU VỰC
LITHACO xây dựng cơ chế phát triển thị trường dựa trên sự phối hợp và chia sẻ cơ hội.

Nguyên tắc triển khai:

01
ƯU TIÊN PHÂN BỔ KHÁCH HÀNG THEO KHU VỰC ĐỊA LÝ
Mỗi đại lý được ưu tiên phục vụ khách hàng trong khu vực địa lý của mình.

02
LỰA CHỌN ĐẠI LÝ PHÙ HỢP THEO NĂNG LỰC KỸ THUẬT
Phân bổ dự án dựa trên năng lực kỹ thuật thực tế của từng đại lý.

03
HẠN CHẾ CẠNH TRANH NỘI BỘ KHÔNG CẦN THIẾT
Xây dựng môi trường hợp tác thay vì cạnh tranh giữa các đại lý.

04
CÙNG PHÁT TRIỂN THỊ TRƯỜNG THAY VÌ CẠNH TRANH NGẮN HẠN
Định hướng phát triển bền vững, tạo giá trị lâu dài cho toàn hệ thống.

Mục tiêu là tạo môi trường hợp tác ổn định và lâu dài cho hệ thống đại lý.
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ĐÀO TẠO VÀ CHUẨN HÓA KỸ THUẬT ĐẠI LÝ
Để thị trường phát triển bền vững, kỹ thuật phải được chuẩn hóa.

LITHACO triển khai:

Đào tạo lắp đặt định kỳ
Chương trình đào tạo lắp đặt được tổ chức định kỳ, cập nhật theo tiêu chuẩn mới nhất.

Đào tạo thiết kế và cấu hình hệ thống
Nâng cao năng lực thiết kế hệ thống điện mặt trời và lưu trữ cho đại lý.

Hướng dẫn vận hành và bảo trì
Đào tạo quy trình vận hành và bảo trì hệ thống đúng tiêu chuẩn kỹ thuật.

Cập nhật công nghệ và tiêu chuẩn mới
Liên tục cập nhật kiến thức về công nghệ và tiêu chuẩn mới nhất của ngành.

Đại lý không chỉ bán sản phẩm, mà được nâng cao năng lực chuyên môn.
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HỖ TRỢ KỸ THUẬT TRONG SUỐT VÒNG ĐỜI DỰ ÁN
LITHACO đồng hành cùng đại lý từ khi khảo sát đến vận hành:

Tư vấn cấu hình thiết bị
Hỗ trợ tư vấn cấu hình thiết bị phù hợp với từng dự án cụ thể.

Tính toán kỹ thuật cơ bản
Hỗ trợ tính toán kỹ thuật cơ bản đảm bảo hệ thống hoạt động tối ưu.

Xử lý sự cố tại hiện trường
Hỗ trợ xử lý sự cố tại hiện trường nhanh chóng và hiệu quả.

Bảo hành qua Service Hub
Hỗ trợ bảo hành thông qua hệ thống 9 Service Hub trên toàn quốc.

Mô hình hỗ trợ nhiều lớp giúp đại lý an tâm khi triển khai dự án.
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CƠ HỘI THU NHẬP ĐA TẦNG CHO ĐẠI LÝ
Hệ sinh thái LITHACO mang lại nhiều hướng phát triển cho đại lý:

Đại lý không chỉ có một nguồn thu, mà có nhiều cơ hội phát triển song song.

1
Phân phối sản phẩm

2
Lắp đặt thuê cho các dự án của LITHACO

3
Liên danh triển khai dự án quy mô lớn

4
Tham gia giải pháp đầu tư và dịch vụ năng lượng

5
Tận dụng các chương trình tài chính hỗ trợ khách hàng
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HỆ SINH THÁI TÀI CHÍNH VÀ PHÁP LÝ
LITHACO phối hợp với hệ thống ngân hàng và các đối tác để hỗ trợ:

GIẢI PHÁP TRẢ GÓP CHO KHÁCH HÀNG CUỐI
Hỗ trợ khách hàng tiếp cận hệ thống điện mặt trời thông 

qua giải pháp trả góp linh hoạt.

TƯ VẤN PHƯƠNG ÁN ĐẦU TƯ PHÙ HỢP
Đội ngũ chuyên gia tư vấn phương án đầu tư tối ưu cho 

từng khách hàng.

CẬP NHẬT THÔNG TIN CHÍNH SÁCH VÀ QUY ĐỊNH LIÊN QUAN
Cập nhật kịp thời các chính sách và quy định pháp lý 

liên quan đến năng lượng tái tạo.

Đại lý được hỗ trợ về tài chính và thông tin pháp lý, giảm rủi ro trong quá trình kinh doanh.
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CHIẾN LƯỢC 2026 – 2030
Định hướng phát triển của LITHACO trong giai đoạn 2026 – 2030:

Hoàn thiện hệ thống 9 Service Hub
Xây dựng và hoàn thiện 9 Service Hub trên toàn quốc, 

đảm bảo phủ sóng kỹ thuật toàn diện.

Phát triển mạng lưới đại lý trên toàn quốc
Mở rộng và củng cố mạng lưới đại lý chuyên nghiệp trên 

khắp Việt Nam.

Tập trung vào giải pháp pin lưu trữ cao áp và BESS
Đẩy mạnh phân phối và triển khai pin HV và BESS công 

nghiệp.

Chuẩn hóa đào tạo và dịch vụ kỹ thuật
Nâng cao chuẩn mực đào tạo và dịch vụ kỹ thuật trên toàn hệ thống.

Xây dựng hệ sinh thái phân phối bền vững
Tạo dựng hệ sinh thái phân phối bền vững, chuyên nghiệp và có giá trị lâu dài.

Mục tiêu không chỉ là tăng trưởng doanh số, mà là nâng cao chuẩn mực thị trường.
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NĂM KINH NGHIỆM

10.000
SOLAR ROOFTOP
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